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O imobiliario em Portugal

IMOBILIARIO:
MERCADO
DE DESAFIOS

Sala Condes

de Sucena cheia
no Hotel Tivoli
Lisboa. Mais

de uma centena
reuniu-se para
assistir a
conferéncia
‘Observatorio:
O Imobilidrio
em Portugal,
organizada pelo
Negocios e com
0 patrocinio

da Century 21
Portugal.
Construir

ou reabilitar?
Arrendar

ou comprar?
Quem compra,
onde e quanto
paga? varios
especialistas

da mediacdo
imobiliaria

e da construgao
reuniram-se
para discutir

e analisar as
tendéncias do
mercado em
Portugal, numa
altura em que
os desafios do
crescimento se
colocam com
cada vez mais
intensidade.

Alterar fiscalidade é
chave para arrendar

A compra e venda de casa continua a ser a opgdo predilecta em Portugal.
O sector reconhece o impacto mas admite que gostaria de ver reforcado
0 peso do arrendamento. Mudar impostos € o caminho.

WILSON LEDO
wilsonledo@negocios.pt
BRUNO SIMAO
Fotografia
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ueremos que
haja mais mer-
cado de arren-
damento.” O pe-
dido de Romao
Lavadinho, presidente da Associa-
¢dode Inquilinos Lisbonenses, aca-
bou sendo partilhado pelos orado-
res presentes na conferéncia “Ob-
servatorio: O Imobiliario em Por-
tugal”, organizada pelo Negdcios no
passado dia 16 de Setembro.
Apesar de um reforco do arren-
damento,aopg¢iode compra-venda
continuaaser apreferidados portu-
gueses. No pais, cercade 70% tem
casapropria. Ricardo Sousa, CEO da

Neg oS

Century 21 Iberia, recorda que ha
mais gente aarrendar comouma “al-
ternativa possivel” asbarreirasnofi-
nanciamento bancério. Entre os
seusclientes, “aprimeiraopcdo sem-
prefoiacompra”, posicionaogestor.

Agora que a torneira do finan-
ciamento volta a pingar, é preciso
arranjar solucdes paraque o arren-
damento se consolide. “Se houver
mais mercado de arrendamento, os
precos podem baixar. A fiscalidade
é que tem de ser revista”, reage La-
vadinho. Evitar duplas tributacdes
ou permitir a deducdo do IMI da
casa arrendada no IRS sdo suges-
toes que deixa. Mas nem todos con-
cordam que a descida dos precos é
necessariamente benéfica para o
sector.

Opresidente da Associacdo dos
Profissionais e Empresas de Media-
cdo Imobiliaria de Portugal (APE-
MIP), Luis Lima, também se mos-

'|

tra um “adepto fervoroso” desta
modalidade do arrendamento, em-
borareconheca que a rentabilida-
de que dela se retira é menor. “Se
queremos sobreviver, temos de tra-
balhar o mercado de arrendamen-
to”, rematou.

Com areducdo que se assiste
novamente nesta opcéo, Lima de-
fende que é preciso “criar condi-
¢Oes” para os arrendatarios, tendo
em conta a propria realidade dos
baixos rendimentos em Portugal.
Umestudoda APEMIP mostraque
mais de metade das pessoas que ar-
rendaram casa fé-lo com valores
acima das suas possibilidades.

Avontade danova geracdo em
regressar aos centros das cidades
deve ser encarada como umaopor-
tunidade para este mercado, mas a
oferta actualmente disponivel esta
longe de se adaptar a procura, ad-
mitem os especialistas.

v Qi

Uma dos painéis do evento procurou tracar um retrato futuro do sector imobiliario, partindo das tendéncias actuais.

Lavadinho acrescenta que os
ultimos governos pouco tém con-
tribuido para tornar este num mer-
cado verdadeiramente competiti-
vo e classifica o crescimento que
existiu ao nivel do arrendamento
como um “pequeno acréscimo que
éinsignificante”.

O facto é que o sector imobilia-
rio - sejanavenda ou no arrenda-
mento - estd em crescimento no
pais. O nimero de empresas de me-
diacAoregistadas em Portugal - que
jaultrapassou abarreira das 3.700
- comprova-o. A vontade é de con-
tinuar a evoluir neste sentido.

“Asimobilidrias, sobretudo de-
vido a esta questao do investimen-
to estrangeiro, modernizaram-se
muito”, admitiu Luis Lima. Aqui
nao faltam novidades: os franceses
preparam-se para alcancar o pri-
meiro lugar entre os que mais com-
pram em Portugal. ®

Se queremos
sobreviver, temos de
trabalhar o mercado
de arrendamento.

LUIS LIMA
Presidente da APEMIP

Numa légica de curto
prazo, é muito

mais interessante

a compra e venda.

RICARDO SOUSA
CEO Century 21 Iberia

Queremos que haja
mais mercado
de arrendamento.

ROMAO LAVADINHO
Presidente da Associagao
de Inquilinos Lisbonenses
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Fernando Oliveira da Silva, Manuel Reis Campos e Vitor Reis debateram a induistria do imobiliario em Portugal.

Esta ai uma “nova fase”
para as empresas de construcao

A quebra na construgdo de habitagdo nova leva as empresas
do sector a ponderarem novos caminhos. A recuperacdo
de edificios é vista agora como uma “inevitabilidade”.

Se ha temas onde ha unanimidade
politica, areabilitacdo urbanaé um
deles. O acordo estende-se ao sec-
tor da construcdo civil, perante a
quebra generalizada que se verifi-
counas areas da habitacfo novae
das obras publicas ao longo dos tl-
timos cinco anos.

“Areabilitacdo urbana tem de
serumainevitabilidade”, comecou
por definir Fernando Oliveira da
Silva, presidente do Instituto da
Construcio e do Imobilidrio (InCT).
Recuperar edificios antigos ndo é “a
solucdo” que vem salvar a constru-
¢do, mas ndo se pode deixa-la em
segundo plano, defendeu.

Os desenvolvimentos legislati-
vos neste dominio jd comegarama
ser dados, mas os construtores que-
rem também fazer parte do proces-
so. “Este sector tem que ouvir, aus-
cultaraprocura, parairafunilando

asuaoferta”, argumentou Oliveira
da Silva. No fundo, é um trabalho
que ndo pode ser feito amargem de
quem o origina.

“Nao tenho duvidas que area-
bilitacdo urbanaassume umanova
fase para o sector”,complementou
Manuel Reis Campos durante a
conferéncia ‘Observatorio: O Imo-
biliario em Portugal”, organizada
pelo Negdcios no passado dial6 de
Setembro.

No mesmo painel, o presidente
da Associacdo de Industriais da
Construgéo Civil e Obras Publicas
(AICCOPN) recordou que o sector
imobiliario tem hoje um “figurino
diferente”, devendo estar disposto
aabracar novas realidades.

Umadelas é ado investimento
estrangeiro através dos vistos
“gold”. “O pais deve continuar com
este programa. Este investimento

deve seracarinhado”, apelouolider
da AICCOPN perante as recentes
polémicas judiciais que levaram a
um retrocesso da aposta neste re-
gime.

Com a torneira do financia-
mento bancdrio avoltar a pingar, o
mercado de arrendamento corre
mais umavezoriscodeencolher. A
este cendrio junta-se a mentalida-
de lusa quanto a posse de casa. As
novas geracoes comecam a inver-
ter a tendéncia, mas as alteracoes
nos numeros nio sio ainda noto-
rias.

Num pais onde mais de 70%
optapor ter casa propria, Vitor Reis
lembra que ha riscos nem sempre
analisados. A ideiade que comprar
uma casaeramaisbaratodo quear-
rendar estava associadaauma cer-
ta “distorcdo de responsabilida-
des”,alertou o presidente do Insti-

tuto daHabitacdo e da Reabilitacio
Urbana (IHRU). Sdo exemplos os
custos com obras e manutencao
nas zonas comuns dos condomi-
nios.

“Temosuma classe de proprie-
tarios que nfo terdo, no futuro, con-
di¢des paramanter as casas que sao
deles”, reforcou. Porissomesmo, o
responsavel defendeu que o esfor-
codeve passar pelareducdo de cus-
tos de licenciamento e aprovacéo
de projectos de reabilitacio urba-
nadestinados ao arrendamento. S6
assim esta aberto o caminho para
que arecuperacdo de edificios “se
possa tornar viavel”.

Mas um futuro mais folgado
para os construtores nio se faz s6
por esta via. “A questio do codigo
da construcgio é um dos desafios. A
questiodafiscalidade é outra”, sin-
tetizou Vitor Reis. BwL

O mercado da
reabilitacdo urbana
€ a grande
oportunidade para
estas empresas

[de construcaol.

FERNANDO OLIVEIRA

DA SILVA

Presidente do Instituto da
Construcdo e do Imobilidrio
(InC1)

Nao tenho duvidas
que a reabilitacao
urbana assume uma
nova fase para o
sector [da
construcaol.

MANUEL REIS CAMPOS
Presidente da Associacao de
Industriais da Construcao Civil
e Obras Publicas (AICCOPN)

Temos uma classe
de proprietarios
que nao terao, no
futuro, condicdes
para manter as
casas que sao deles.

VIiTOR REIS

Presidente do Instituto da
Habitacdo e da Reabilitagao
Urbana (IHRU)

O pais deve
continuar com
este programa
[vistos “gold”]
Este investimento
deve ser
acarinhado.

MANUEL REIS CAMPOS
Presidente da AICCOPN

A questao do codigo
de construcao

é um dos desafios.
A questao da
fiscalidade é outra.

VITOR REIS
Presidente do IHRU
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GOVERNO

De Norte a Sul
de Portugal,
as gruas crescem

Miguel Castro Neto destaca o sucesso de programas
como o ‘Reabilitar para Arrendar’ mas recorda que

0 esforco na recuperacao dos edificios nao se pode
dirigir em exclusivo ao mercado de luxo.

‘ ‘ oltamos a ver gruas
nas cidades. Enquan-
to engenheiro, para

mim, isso é umasatisfacio”, confes-
saMiguel de Castro Neto. Mas tal vi-
sdo ndo é um exclusivo das grandes
cidades, alerta o secretario de Esta-
do do Ordenamento do Territorio.
Oinvestimento emreabilitacio
urbana tem “crescido de forma ex-
ponencial”, com projectos a surgir
um pouco por todo o territério. A
apoia-los estdo iniciativas como o
‘Reabilitar para Arrendar’. O progra-
ma conta com uma dotacdo de 50
milhées de euros e dirige-se apriva-
dos interessados em investir nesta
area. Até ao momento, ja recebeu
mais de 500 candidaturas, o que vai
permitir “intervir em mais de 1.700
habitacoes”, informou o politico.
“Ja temos obra no terreno a ser
iniciada ao abrigo deste programa”,
refor¢ou Castro Netoduranteaaber-
tura da conferéncia ‘Observatorio: O
Imobiliario em Portugal’ organizada
peloNegdciosno passadodial6 de Se-
tembro. Tendo em conta a forte re-
ceptividade, o Governo diz-se dispo-
nivel para negociar mais verbas para
oprograma ‘Reabilitar para Arrendar’.

L &=

=

Apesar de considerar que a rea-
bilitacdo urbana é uma “op¢io dein-
vestimento com resultados palpa-
veis”, o secretario de Estado do Or-
denamento do Territério alertou os
empresarios que o investimento nao
pode ser feito dirigindo-se apenas ao
mercado de luxo “mas também a
classe média”, cujos rendimentos
em Portugal impossibilitam-na de
cobrir precos de arrendamento se-
melhantes aos que se praticam a ci-
dadéaos estrangeiros ou turistas.

Aintencdo do Executivo quein-
tegra, acrescentou o responsavel, é
ade continuaracriar condicoes para
tornar a op¢do do arrendamento
num mercado “mais justo e compe-
titivo”, também pela via da reabili-
tacdo dos imdveis. Como exemplo
desta dinamica néo deixou de refe-
rirareducdo dos prazos delicencia-
mento urbanistico e destacar o seu
“impacto directo” no sector.

Acreditando que os tempos
mais dificeis ja passaram, Miguel de
Castro Neto apontou que o grande
desafio do imobiliario “agora é o
sector,onegocio”. Nasuavisio, es-
tdolancadas as bases parao cresci-
mento. BwL

Miguel de Castro Neto deu inicio aos trabalhos nesta conferéncia do Negdcios.

o

2. AL ™

Salgado e Correia Fernandes juntaram-se para discutir o papel da gestao urbanistica no sector imobiliario.

AUTARQUIAS

Como reabilitar
sem afastar os locais?

A reabilitagdo urbana é uma realidade crescente em Lisboa e no Porto,
sobretudo no segmento superior. Os baixos rendimentos da populagdo
portuguesa funcionam como barreira. Restam 0s estrangeiros e o turismo.

O paradigma alterou-se: da cons-
trucdo nova passou-se para area-
bilitacdo urbana. Manuel Salgado,
vereador daCamarade Lisboacom
opelouro do Urbanismo, acredita
que os sinais positivos nesta area
comecaram em 2011 na capital
portuguesa.

“O investimento passa a ser
principalmente nareabilitacio ur-
bana”, afirmou durante aconferén-
cia‘Observatodrio: O Imobilidrioem
Portugal’, organizada pelo Negd-
ciosnopassadodial6de Setembro.

Também o homologo do Por-
to,Manuel Correia Fernandes,ad-
mitiu que existem “sinais de reto-
ma”naInvicta. Eum passoimpor-
tante parair colocando fim ao pro-
blemada “obsolescénciado parque
construido” no centro dacidade.

Em Lisboa, a autarquia tem
apoiado esta politica de reabilitar
ao permitir aisencio de taxas. O
numerode pedidosdelicencaesta
aaumentar, mas ha uma tendén-
cia: grande parte do investimento
éfeito parasegmentos superiores.

Eéaiquesurge umaquestioaque
€ preciso dar reposta: os baixos
rendimentos da generalidade da
populacio portuguesaimpedemo
seu acesso a estas novas habita-
¢Oes. Restam os estrangeiros e as
unidades para alugar a turistas.
Apesar de reconhecer este ce-
nario,umavez que “orendimento
alugadoaturistas é superiordo que
anacionais”, Salgado opta pornio
atribuir culpas. “Nao se pode dizer
que o turismo € o papio que deu
cabo das cidades”, reforcou. Até
porque a actividade turistica aca-
bapor contribuir parao desenvol-
vimento econdmico das mesmas.

2011

REABILITACAO

A data é apontada pela
autarquia lisboeta
COMO 0 arranque mais
forte desta tendéncia.

A saida de residentes locais do
centroparaaperiferiadas cidades,
em consequénciadeste fendmeno,
leva Correia Fernandes a admitir
uma “gentrificacio das cidades”.
Mesmo que hajaumavontade cres-
cente das geracdes mais jovensem
regressar ao nucleo citadino, essa
opcao acaba muitas vezes vedada
devido ao aumento dos precos.

Coloca-se ainda outra questdo
paraquem se dedicaagestaourba-
nistica: avaliar a pressio colocada
em Lisboae Portocom asentradas
esaidasdiarias daqueles que vivem
nos concelhos limitrofes. Para os
dois responsaveis, o caminho para
atenuar este “efeito perverso” da
reabilitacfio passaporummaior ca-
rinhodadoaomercadodoarrenda-
mento,comodesenvolvimentode
programas de habitacdo com ren-
das abaixo do salario minimo.

“O simples jogo do mercado
nioresolve este problema”, admi-
tiu Salgado. Ha que equilibrar os
interesses publicos e privados nos
pratos damesmabalanca. MwL
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RICARDO SOUSA CEO DA CENTURY 21 IBERIA

“Portugal esta cada

vez mals no radar

dos investidores”

Os investidores estrangeiros sao um dos pilares do
crescimento imobiliario no pais. Apesar do cenario,
Ricardo Sousa defende que é preciso “definir uma

estratégia de posicionamento de Portugal”.

WILSON LEDO
wilsonledo@negocios.pt
BRUNO SIMAO
Fotografia

s dados registados até
ao momento compro-
vam um aumento no

numero de transaccdes imobilia-
rias e a tendéncia é para manter.
Ricardo Sousa acredita contudo
que “nio é expectavel” uma subi-
da acentuada dos precos. No pri-
meiro semestre, a actividade da
empresa de mediacio imobiliaria
em Portugal registou um cresci-
mento de 38% na sua facturacéo.
Aprocurainternacional, aretoma
da confianca e a crescente dispo-
nibilizacdo de crédito a habitacio
pela banca justificam a evolucéo,
numa alturaem que o pais se con-
solidanosradares do investimen-
to. Ricardo Sousavai maislonge e
admite a necessidade de serem
adoptadas alteracoes fiscais para
que atraiam e promovam o o re-
gresso de médios e grandes pro-
prietarios ao mercado de arrenda-
mento nacional.

Quais sdo as expectativas para
o fecho do mercado imobiliario
portugués este ano?

Os indicadores registados
apontam paraque se continue ave-
rificar um aumento do nimero das
transac¢des imobiliarias. Apesar
dos sinais positivos que o mercado
estd a registar, penso que devere-
mos ser prudentes, dado que exis-
tem factores macroeconomicos e
politicos que podem condicionar o
ritmo de crescimento do niimero

transaccoes. Relativamente a evo-
lugéo dos precos, ndo é expectavel
uma subida acentuada, no curto
prazo.

E a actividade da Century 21,
segue essa tendéncia?

Claramente. Os resultados do
primeiro semestre deste ano da
Century 21 Portugal confirmam a
tendéncia de evolucio positiva do
sectorimobilidrio. Registimos um
crescimento de facturacdo de 38%,
em comparagio com o periodo ho-
mologo do ano anterior.

Que factores justificam esta
evolucao?

Ha dois factores determinan-
tes para esta evolugdo: por um
lado a procura internacional, que
desde 2014 tem tido um impacto
positivo no namero de transac-
¢bes e nos indices de confianca
dos operadores e investidores. Por
outro lado, a evolugéo do crédito
ahabitacdio e do niimero de fami-
lias que reunem as condicdes para
aceder ao financiamento. Estes
factores reflectem-se no aumen-
tode 51% do niimero de operagdes
de crédito a habitacdo, que esta a
gerar um maior dinamismo no
mercado imobiliario, sobretudo
no segmento médio e médio bai-
X0, e nos mercados mais periféri-
cos, anivel nacional.

A aposta na divulgacdo da
oferta nacional nos mercados es-
trangeiros é ainda forte ou o pais
ja esta naturalmente nos radares
dos investidores?

Portugal esta cada vez mais no
radar dos investidores. Programas
como o Golden Visa [oficialmen-

te designados como autorizacdes
de residéncia para actividade de
investimento] ou o Programa de
Residentes Nao Habituais [desti-
nado acidaddos europeus] estdo a
permitir que Portugal chegue a
novos mercados que tradicional-
mente ndo investiam no nosso
pais. Contudo, é fundamental de-
finir uma estratégia de posiciona-
mento de Portugal e das suas re-
gides, a nivel global, para atrair-
mos os clientes e investidores in-
ternacionais ajustados a esse po-
sicionamento.

0 CEO da Century 21 Rick Da-
vidson considerou que se assiste
a uma mudanca do mercado resi-
dencial puro para o mercado de in-
vestimento. Em Portugal ja se as-
siste a essa dinamica?

O mercado imobilidrio resi-
dencial portugués caracterizou-se,
durante muitos anos, por uma l6-
gicaespeculativa. Actualmente, as-
sistimos a essa alteracdo paraum
mercado de investimento. Contu-
do, esta transicdo sera gradual e
sera fundamental adinamizacio e
profissionalizacdo do mercado de
arrendamento.

Em termos de regulamenta-
¢do, que passos sao essenciais
serem dados nos proximos tem-
pos?

Esta responsabilidade esta do
lado dos operadores privados.
Acreditamos que estdo estabiliza-
das as bases para que o mercado
evolua correctamente. No entan-
to, anivel fiscal serdo necessarios
ajustes adequados, paraatrair mé-
dios e grandes proprietarios ao
mercado de arrendamento. B

“Relativamente a evolucao
dos precos, nao é expectavel
uma subida acentuada,
no curto prazo.”

“0 mercado imobiliario
residencial portugués
caracterizou-se, durante
muitos anos, por uma logica
especulativa.”

“Acreditamos que estao
estabilizadas as bases
para que o mercado
evolua correctamente.”
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RICK DAVIDSON CEO DA CENTURY 21

Portugal tem de considerar

programas de incentivo
ao Investimento

O CEO da Century 21 nos Estados Unidos da Ameérica acredita que Portugal tem
capacidade para se destacar nesta etapa do mercado. Perante uma industria
global, o verdadeiro desafio é criar condicbes que captem o investimento, diz.

WILSON LEDO
wilsonledo@negocios.pt
BRUNO SIMAO
Fotografia

‘ ‘ dointeressaparaonde
viaje no mundo. O so-
nho de ter uma casa

esta sempre vivo”, posiciona Rick
Davidson. O CEO da Century 21 pas-
sou em Portugal para falar das ten-
déncias internacionais de mercado
durante a conferéncia ‘Observatdrio:
O Imobiliario em Portugal’, organi-
zada pelo Negocios. Num mercado
cada vez mais global, um dos esfor-
cos damediacéo imobiliaria é preci-
samente o de estabelecer “conexdes
parao consumidor global”. Davidson
ndo arrisca, paraja, colocar Portugal
nalistados mercados que represen-
tam oportunidades de investimen-
to, embora acredite que o pais tem
potencial. “O seu povo hospitaleiro,
ambiente de vida descontraido,
praias com grandes areais no ociden-
te e sul do pais e o razoavel custo de
vida, em termos de produtos e servi-
¢o0s” sdo motivos que aponta como
benéficos e atractivos em Portugal.
Mas é preciso que o pais saiba prepa-
rar-se para abracar o investimento
nesta suanova fase.

0 mercado norte-americano
tem reforcado o seu investimen-
to em Portugal nos ultimos
anos. A Century 21 nos EUA nota
esse crescimento ou é algo ain-
da de nicho?

Nos EUA, osinvestidores inter-
nacionais colocaram 104 mil mi-
lhdes de dolares no sector imobilia-
rio. Investem sobretudo em cidades
como Nova Iorque, Los Angeles e
Miami mas também se estdo a vol-
tar paramercados secundarios e ter-

NEEOCosS

Rick Davidson passou por Portugal para dar o exemplo de mercados de investimentos considerados mais apeteciveis.

ciarios. Os compradores de imodveis
detodoomundo tém hoje aoportu-
nidade de visualizar propriedades
em Portugal através da nossa plata-
forma.

As abordagens do mercado imo-

biliario americano e europeu
(em que Portugal se insere) sao
diferentes. Que aspectos da tra-
dicdo americana gostaria de ver
serem aplicados no Velho Con-
tinente?

Vivemos e trabalhamos numa

“paises como Portugal
necessitam de estar
preparados antecipadamente
para o fluxo de compradores
de imoveis que estao
dispostos a considerar
investir em habitacao.”

economiaglobal. O trabalho da Cen-
tury 21 Portugal, e de outros opera-
dores do mercado imobiliario, rea-
liza-se agora de formamais simples,
permitindo que as transaccoes imo-
bilidrias entre paises sejam cadavez
mais acessiveis e menos complica-
das. Isso representa um grande
avanco. Muitos paises em todaa Eu-
roparegulamentaram o seu merca-
do imobiliario e adoptaram proce-
dimentos padronizados paramelho-
rar a experiéncia do consumidor,
para prestar um servico imobiliario
especializado, através de profissio-
nais altamente qualificados.

Um dos pontos em destaque na
Century 21 é a sua experiéncia
no ramo residencial. Todavia, o
préprio Rick Davidson admite
que o futuro passa pela area de

investimento. Consideram-se

preparados para essa mudan-

ca?

Sim, arede de franquiados Cen-
tury 21 esta prontae preparada para
enfrentar os desafios que temos pela
frente. Oferecemos aos nossos 100
mil profissionais espalhados por
todo o mundo os produtos, servicos
e o conhecimento que lhes daaopor-
tunidade de satisfazer, tanto as ne-
cessidades do cliente domercadore-
sidencial, como do cliente investi-
dor. Asnecessidades de um compra-
dor de imdveis sdo muito diversas,
mas o profissional Century 21 apor-
ta trés competéncias-chave para a
transaccdo: conhecimento do mer-
cado local, incluindo informacéo
precisasobre os valores de mercado;
competénciaparanegociar e acapa-
cidade para gerir o complexo proces-
so das transaccdes imobilidrias do
inicio ao fim, sem factores imprevis-
tos.

Como encara a nova fase que
Portugal atravessa em termos
do mercado imobiliario?

O sector imobiliario € ciclico, tal
como o sdo os mercados anivellocal,
regional e nacional. Portugal, como
qualquer outro pais do mundo que
esteja a entrar numa nova fase do
mercado imobilidrio, tera de consi-
derar aimplementacdo de politicas
eprogramas que incentivem o inves-
timento na aquisicio de proprieda-
des,comoummeio de impulsionara
economiae trazer paraomercadoin-
vestidores com boa capacidade de
contrair créditos. A Zona Euro pare-
ce comecar a registar sinais de cres-
cimento econémico e paises como
Portugal necessitam de estar prepa-
rados antecipadamente parao fluxo
de compradores de imdveis que es-
tdo dispostos a considerar investir
em habitacio.®
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Neste observatorio
todos os lugares
foram arrendados

Para as construtoras, ® il X

a reabilitacdo surge l . [
como uma tabua | ' “ g

de salvagdo. Para T\ \ TS !

as mediadoras,

programas como

0s Vvistos “gold” \ A S8 e

e as apostas no ” . L Y aTuEh -
arrendamento ’

surgem como Novos
desafios. Para as
entidades publicas a
reabilitacao urbana
emerge COmo uma
prioridade. Neste
observatorio do
imobiliario falou-se
de tudo isto.

Com casa cheia.




